Hate e Orari:

<)

MARKETING FIERE EVENTI

LIU H febbraio - h 830 - 2344
DOM 1/ febbrac - n. 844 - 184

MART 19 febbraio - h 1939 - 2300 CORSO DI COMUNICAZIONE..
VENDITA E MARKETING

Costo d partecipazione:
€ 271000 + \A

Nurmero partecipanti MINMO dect Massimo vent

Per Infoe prenotazioni:

LUl Equipe
Vial' Maggo. 8 | . -
3Bl = Fraz. Casela - ASOLO (TV) .
Tel BHZ239H8 133 - Fax. BH23927T 196 1L|_1.7_]-9 Febbralo 2@]-3
nfo@guediit - wWww . guegit ASOLO

Vial Maggio. 5




| corso ha lo SCopa d spiegare \'importanza d una capacit‘a CO-
municativa efficace e al porre e bas) per un consistente migio-
ramento progressivo d tale abita

| e lezion s rivo\gono 3 chiunque S| rtrov! costantemente
3 contatto con altre persone necessitando quindi
d valae competenze retoriche e dialettiche.

S impareré 2d intraprendere ed utlizzare | \inguagg del COrpo
per comunicare con una padronanza corporea totale
e con lauslio d ogni strumento d cu S dispone.

| partecipanti apprenderanno quall tpl al messaggio
UN Certo Uso del color puo trasmettere,
Sl possono Infattl ricavare significatl e potenzialita
aele scelte cromatiche Il Ul IMpiego puo celare
precise finallta stali danmo e personalta
| Test del colore viene spessa Impiegato nella fase d selezione
ael personale come parametro d raffronto

Gl argomenti che DOSSONO venir trattat
Sepe mo\tep\ici ed ampi, quindi vie la possibi\it‘a e \'opportunité
d persona\izzare | Corso In base ale esigenze "Manifestate

CONTENUTI DEL. CORSO

Comunicazione verpale e non verpake @
| Inguaggio del corpo @

Ascolo attivo e passivo @

Gestione aelo stress @

- Sercitazionl @

Ruolo ael vendiore @
St e metod d vendta @
ter al vend|ta ®

[pr-aparaznnﬂ app Jcco. analisi ores sentazion
biezionl, chiusura e p:st v:"nd|ta]

Planificazione e programmazme ®
Organizzazione, 3ZI0Nne e contolo @
F sercitazion @

Accenni d marketing ®




